SIMPLEXITAT.

Das Prinzip
der komplexen
Einfachheit

GEOlize!

Marktanalysen fir Krankenhduser
Mehr Simplexitdat im Wettbewerb




WER, WO, WAS —
DEN MARKT IMMER IM BLICK

Nur wer seinen Markt gut kennt, kann auch dann
wirtschaftlich agieren, wenn der Wettbewerbs-
druck wachst. Die Kosten im Gesundheitswesen
nehmen zu, die Budgets sind klar begrenzt und
weitere Einsparungen eher zu erwarten.

INMED hilft Ihnen mit GEQOlize!, lhren Markt
kontinuierlich zu beobachten und immer besser
zu verstehen. Unsere medizinisch-6konomische
Anwendung ist sehr komplex und dennoch
simpel zu bedienen (Simplexitat). Wir stellen
Ihnen hier einige Highlights von GEOlize! vor.

ALLES, WAS SIE UBER IHRE PATIENTEN
WISSEN MUSSEN

Wissen Sie, woher lhre Patienten kommen?
Und aus welchen Gebieten Sie keine Patienten
erhalten? Finden Sie die Herkunft lhrer Patienten

zum Beispiel auf Fachabteilungs-, DRG- und
ICD/OPS-Ebene heraus. Schranken Sie die Analyse
auf einen bestimmten Landkreis, eine Fahrzeit-
zone oder einen Umkreis ein. Andert sich das
Einzugsgebiet lhres Hauses, bleibt [hnen das
nicht mehr verborgen.

MACHEN SIE SICH EIN BILD VON IHREN
MITBEWERBERN UND PARTNERN

In der Datenbank von GEOlize! sind die Leistungs-
daten aller deutschen Krankenhduser gespeichert.
Sie kénnen Ihr Leistungsspektrum anhand der
DRG und endstelliger Diagnose- und Prozeduren-
codes bis auf Fachabteilungsebene analysieren.

Die Ergebnisse vergleichen Sie einfach mit ande-
ren Krankenhausern. So sehen Sie auf einen Blick,
wo Konkurrenzen bestehen oder wo sich eine
Partnerschaft anbietet.

Dariiber hinaus verrat lnnen GEQOlize!, wer hnen
wo welche Patienten iberweist. Sie liberblicken,
wie sich die Einweisungshistorie einer Praxis
entwickelt hat. Sie wissen, welche Arzte nie zu
Ilhnen tberweisen. Und Sie kénnen den Fragen
auf den Grund gehen, welche Fachrichtungen vor
allem zu lhnen (berweisen, oder aus welchen
Regionen und Orten die Einweisungen kommen.
In der Darstellung als Karte sehen Sie sofort, wo
sich die Einweisungen ballen und wo Sie als
Partner noch nicht angefragt werden.
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WO ENTDECKEN SIE OPTIMIERUNGSPOTENTIALE?

GEOlize! analysiert fir Sie Ihren Marktanteil

und prognostiziert die voraussichtliche Haufigkeit
bestimmter Behandlungen nach Region und
Erkrankung. So wissen Sie genau, wie viele der
erbrachten Behandlungen in der Region tatsach-
lich in lhrem Krankenhaus geleistet werden.

Wie groR ist Ihr Anteil an der Behandlung
bestimmter Krankheiten? Und nicht zuletzt sehen

Sie auf einen Blick, in welchen Regionen Sie noch
weitere Marktpotentiale ausschdpfen kénnten.
Kurz: Sie gewinnen eine belastbare Entschei- WO GEHT DIE REISE HIN?

dungsbasis fiir Verbesserungsmaéglichkeiten.
Vielseitige Prognosefunktionen stellen Ihnen den

WAS LEISTEN |IHRE MASSNAHMEN? voraussichtlichen Bedarf an stationdarer Versor-

gung flr zukiinftige Jahre dar. Sie generieren so

Natiirlich wollen Sie auch wissen, ob lhre Optimie- wichtige Informationen fir die strategischen

rungsmalnahmen von Erfolg gekrént sind. Entscheidungen der Geschiftsleitung.

Konnten Sie die Zuweiser starker an Ihr Kranken-

IHRE VORTEILE IM UBERBLICK:

e Sie erhalten Informationen zu
(prognostizierten) Behandlungshéufigkeiten
Ihrer Patientenklientel auf
DRG-, ICD- und OPS-Ebene

* Sie erhalten detaillierte Informationen

zu lhren Einweisern und Nichteinweisern
e Sie erhalten detaillierte Informationen

haus binden? Ist es gelungen, in bestimmten zu lhren Mitbewerbern

Regionen mehr Patienten zu erhalten? Haben e Sie erhalten einen detaillierten Uberblick
bestimmte gewiinschte Behandlungsarten zuge- iber Ihre Marktanteile/Potentiale
nommen? Mit GEOlize! kontrollieren Sie laufend e Sie erhalten fundierte Aussagen fiir
Entwicklung und Erfolg Ihrer MaRnahmen. Ihre strategischen Entscheidungen

Die Ergebnisse kénnen Sie in Tabellen, Charts und
Landkarten Gbersichtlich prasentieren.
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EINMAL MITSEGELN UND TESTEN!

Sie liefern uns lhren §21-Datensatz und lhre
Einweiser. Wenige Tage spater erhalten Sie den
GEOlize!-Report fiir jedes Krankenhaus und jede
Fachabteilung gedruckt oder als PDF-Datei mit
den folgenden Inhalten:

 Einzugsgebiet Ihres Krankenhauses

- Patientenherkunft / Jahresvergleich

- Top 25-Einweiser nach Fallzahl,
inklusive Fallzahl- und CMI-Trend

« Marktumfeldanalyse

« Marktumfeldanalyse ,Fokus”



Sie wollen mehr dariiber erfahren, wie unsere
Lésungen Krankenhausern auf viele Weisen
Nutzen bringen? Dann lassen Sie sich am besten
unsere Produkte personlich vorfiihren.

Wir freuen uns darauf, Sie kennenzulernen.

Angewandte Informatik fiir
medizinisches Controlling -
INMED GmbH

Dorfwinkel 11

22359 Hamburg

Tel: +49 (0) 40/6965999-0

Fax: +49 (0) 40/6965999-9
E-Mail: info@inmed-gmbh.de

www.simplexitaet.de
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